
 

 

２００７年６月２２日 

 

関 係 各 位 

高 千 穂 交 易 株 式 会 社 

代表取締役社長   戸 田 秀 雄  

（コード番号 ２６７６ 東証第１部） 

問い合わせ先 

取締役常務執行役員 
経営システム本部長 赤 堀 寛 人 

電話 ０３－３３５５－１１１１ 

 

「中期経営計画 2007」のお知らせ 

～ 高千穂交易の “ビジネスセキュリティ”  ～ 

 

高千穂交易は、「2010 年度 ビジョン」として表明した 売上高 500 億円、経常利益 50 億円の企業

を目指すにあたり、事業競争力強化に向けた「ハイ・パフォーマンス経営の追求」と、事業拡大に向

けた「成長戦略への投資」を骨子とする「中期経営計画 2007」（2007 年 4 月から 2011 年 3 月まで）

を策定いたしましたので、下記のとおり概要をお知らせいたします。 

 

「中期経営計画 2007」は、事業環境の変化に対処し、経営構造改革を推し進めるために、従来の「中

期経営計画 2006」を見直したものです（ローリングによる策定）。 

詳しくは、別紙．「中期経営計画 2007」～高千穂交易の“ビジネスセキュリティ”～をご覧ください。 

 

以 上 
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IV. 成長戦略 －システムセグメント－
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VI. ハイ･パフォーマンス経営

本資料は、将来の業績に関わる記述が含まれています。こうした記述は、将来の業績を保証するものではなく、

リスクや不確実性を内包するものです。将来の業績は、経営環境の変化などにより、目標対比において異なる

可能性があることにご留意ください。又、本資料は情報の提供のみを目的としており、取引の勧誘を目的として

おりません。
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安心安心 快適快適

安全安全

事業の方向性

高千穂交易の“ ビジネスセキュリティ ”
「安全・安心・快適」なソリューションをご提供し、お客様の企業価値を高めることに貢献します。

高千穂交易の“ ビジネスセキュリティ ”
「安全・安心・快適」なソリューションをご提供し、お客様の企業価値を高めることに貢献します。

システムセグメント

“情報＆フィジカルセキュリティ”で
お客様の「安全・安心・快適」を実現します。

“情報＆フィジカルセキュリティ”で
お客様の「安全・安心・快適」を実現します。

デバイスセグメント

「安全・安心・快適」を追求し
お客様製品の高付加価値化を実現します。

「安全・安心・快適」を追求し
お客様製品の高付加価値化を実現します。
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業績の足跡と展望

売上高

５０億円
５００億円

売上高経常利益率

ROE

売上高
単位：億円

単位：%

単位：%
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System

CS

セグメント売上高構成比率
中長期的 5：5

2010年度 
TKグループ目標 

売上高：   500億円 
売上高経常利益率： 10%以上 
ROE ：   15%以上 
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Growth Growth StrategyStrategy 33

新規事業立上げ

Growth Growth StrategyStrategy 22

アジアビジネス拡大

Growth Growth StrategyStrategy 11

既存事業拡大

売上高

コスト

収益力向上

積極的な戦略投資積極的な戦略投資

事業構造事業構造

資本効率向上

資産

ハイ・パフォーマンス経営ハイ・パフォーマンス経営
追求追求

コスト・財務構造コスト・財務構造

経営構造改革骨子
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成長戦略 システムセグメント

EAS（商品監視システム）市場拡大に向けた

「ストアソリューション」*の開発と市場投入による販売強化
１１

国内・海外でのタグビジネス拡大による事業成長基盤の構築２２

重要資産の不正持出し防止・生徒の安全確保など

RFIDをキー・テクノロジーとしたビジネスソリューション事業の拡大
３３

メーリング業務の安全性の確保・高速化の実現による

オンラインインサーター市場でのシェア拡大
４４

保守メンテナンスからシステム運用サポートまで

充実したアフターサービスの展開による継続取引拡大
５５

（補足） *ストアソリューション
EAS（商品監視システム）をはじめ、セキュリティ事業の強みとする防犯ソリューションに加え、
店舗運営の効率化・販売促進など、新たな付加価値を持つ新商品・サービスを取り込むこと
で実現できる小売店向けのTKグループ独自のトータル・ソリューションのこと。
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成長戦略 デバイスセグメント

アナログ製品のラインナップ充実化による

産業機器市場への販売強化
１１

- 音や光・映像・圧力など、快適なヒューマンインターフェースを実現 -

特色ある商材の市場投入によるデジタル機器ビジネスの拡大
２２

安全で快適な“モノの動き”を実現できる

機構部品の開発と販売強化による住宅設備機器市場の開拓
３３

海外拠点の機能強化による現地ビジネスの取引拡大４４
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ハイ･パフォーマンス経営

在庫圧縮による棚卸資産回転率の改善１１

業務処理迅速化・IT（情報技術）の高度活用による営業力の強化２２

商材調達コストの低減・販管費削減による

ローコストオペレーションの実現
３３

買収・提携も視野に入れた事業成長に不可欠な積極的な戦略投資４４

遊休土地の売却５５




